
หลักสูตรวิชา ช่างปูกระเบื้อง 
กศน.อ าเภอบ้านนาเดิม 

ส านักงาน กศน.จังหวัดสุราษฎร์ธานี 
..................................................................................... 

ที ่ เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา จ านวนชั่วโมง จ านวน
เป้าหมาย 

ระยะเวลา
ด าเนินการ 

ชื่อวิทยากร 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 

1 ความปลอดภัยในการ
ท างาน 

1. ผู้เรียนบอกความส าคัญ
และประโยชน์ของการปู
กระเบื้องทั้งในและนอก
อาคารได ้
2. วิเคราะห์ตนเองในการ
ประกอบอาชีพช่างปู
กระเบื้องสามารถบอก
คุณธรรม จริยธรรม ส าหรับ
อาชีพช่างปูกระเบื้องได ้
3. บอกชนิดกระเบื้อง วัสดุปู
กระเบื้องและประเภทของ
เครื่องมือท่ีใช้ในการปู
กระเบื้องได ้
4. อธิบายวิธีการรักษาความ
ปลอดภัยจากการใช้
เครื่องมือวัสด ุอุปกรณ์ได ้

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ  
1.1 ความส าคัญและประโยชน์ของการปู
กระเบื้องทั้งในและนอกอาคาร  
1.2วิเคราะห์ตนเองในการประกอบอาชีพ
ช่างปูกระเบื้องและคุณธรรม จริยธรรม
ส าหรับอาชีพช่างปูกระเบื้อง 
2.ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปูกระเบื้อง  
2.1 ชนิดของกระเบื้อง  
1) กระเบื้องปูพ้ืน  
2) กระเบื้องปูผนัง  
3) กระเบื้องดินเผา  
2.2 ชนิดของวัสดุปูกระเบื้อง  
1) กาวซีเมนต์ส าหรับปูกระเบื้อง  
2) ปูนส าเร็จรูป  
3) ปูนทรายผสมเอง  
2.3ประเภทของเครื่องมือท่ีใช้ปูกระเบื้อง 
และวิธีใช้  
2.4ความปลอดภัยในการใช้เครื่องมือ
อุปกรณ ์
 

2 ชม. - 20 คน 21 มี.ค. 
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นายสมศักดิ์ 
พรหมเสน 



ที ่ เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา จ านวนชั่วโมง จ านวน
เป้าหมาย 

ระยะเวลา
ด าเนินการ 

ชื่อวิทยากร 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 

2 ทักษะการประกอบ
อาชีพ 

1. เตรียมพื้นท่ี กระเบื้อง 
วัสดุอุปกรณ์แลเครื่องมือใน
การปกระเบื้องได ้
2. ปูพ้ืน ปูฝาผนัง และปู
กระเบื้องดินเผาได้ถูกต้อง 
3. เก็บรายละเอียดของงาน
ได้เรียบร้อยสวยงาม 
4.สรุปขั้นตอนและเทคนิค
การท างานได้ทุกข้ันตอน 

1. การเตรียมพ้ืนที่ 
2. การเตรียมกระเบื้อง 
3. การเตรียมวัสดุอุปกรณ์เครื่องมือ 
4. วิธีการปูพ้ืน 
5. วิธีการปูฝาผนัง 
6. วิธีการปูกระเบื้องดินเผา 
7. วิธีการเก็บรายละเอียดของงาน 

4 ชม. 20 
ชม. 

20 คน   ๒๒-๒๕ 
มี.ค.2560 

นายสมศักดิ์ 
พรหมเสน 

3 3. การบริหารจัดการ
ในการประกอบอาชีพ 
 

1.ค านวณพื้นท่ีและราคา
ค่าแรง ค่าวัสด ุ ปูพ้ืน ปูฝา
ผนัง และปูกระเบื้องดินเผา
ได ้
2.หาลูกค้าและ
ประชาสัมพันธ์งานปู
กระเบื้องได ้
3.อธิบายมาตรฐานของการ
บริการปูกระเบื้องได ้
4.เจรจาต่อรองราคากับ
ลูกค้าได้อย่างราบรื่นและ
เป็นที่พึงพอใจของลูกค้า 
5. สรุปกระบวนการบริหาร
จัดการในการประกอบอาชีพ
ช่างปูกระเบื้องที่พึงประสงค์
ของลูกค้าได ้

1. การค านวณพ้ืนที่และการค านวณ
ราคา  
1) การค านวณพ้ืนที่และการค านวณ
ราคาในการปูพื้น  
2) การค านวณพ้ืนที่และการค านวณ
ราคาในการปูฝาผนัง  
3) การค านวณพ้ืนที่และการค านวณ
ราคาในการปูกระเบื้องดินเผา 
2. การประชาสัมพันธ์และการหาลูกค้า  
3. การควบคุมมาตรฐานของการ
บริการ 
4. การเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า 

3ชม. 7ชม.  ๒๖-๒๗  
มี.ค.2560 

นายสมศักดิ์ 
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